Zaznam z diskuze dne 12.12.2013, téma "Rozjezd nového projektu"

1. Priority ¢innosti

e Kolik prostoru vénujete pfipravé a fadnému naplanovani projektu?
Cca 15 az 30%

e Co vnimate jako nejdileZitéjsi pfi rozjezdu nového projektu?

Motivace sponzora / vlastnika a dobra definice vystupti

e Co vam obvykle pii zacatku nového projektu chybi??

Kvalitni lidi, dobré zadani, penize

2. Nastroje

e Jakou mate u Vas formu ,Project Charteru” a kdo Vam ho predava?

Podle zvyklosti firmy, Casto ani nema formalni nazev Project Charter. Vytvari jej PM.

e PouZivate néjaké nastroje, kde je vse trekovatelné/dohledatelné/verzované?

Confluence, Jira
3. Predani projektu

e Jak se kolegové divaji na praxi, kdy projekt v poCatecni fazi rozjede jeden projektak
a druhy ho prebere po G2a... Ma to néjakou vyhodu? Z mého pohledu jsem radéji u
projektu uZ od predprojektové faze...

e Co délate, kdy uz zacatku projektu nejste a je vam pridélen/ziskali jste ho, kdy uz
zacal?

Je to relativné Casté a nema to viibec Zadnou vyhodu. Problém to je pokud oba PM jsou rtizného
typu a projekt vedou jinak.

4. Rizika rozjezdu

e Jesté neZ dojde k objednavce, dojde ke zméné predpokladi a je jasné, Ze
obchodnikem slibeny termin dodani zakaznikovi nebude dodrZen a projekt bude
pro dodavatele neziskovy. Sponzor projektu na strané dodavatele presto trva na
tom, aby se v planu nic neménilo, dokud nebude objednavka zprocesovana a Ze
projekt musi byt ze strategickych divod( presto dokoncen. Jak na rozjezd takového
projektu?

Tomuto tématu se PU jiZ nékolikrat vénoval, viz pfedchozi zapisy.



